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Unsere Kennzahlen

Auftragseingang nach Divisionen

H1 2025

 Flow40%

 Services39%

 Chemtech21%

Auftragseingang nach Regionen

H1 2025

 Europa, Naher Osten und Afrika43%

 Nord-, Mittel- und Südamerika37%

 Asien-Pazifik20%

Kennzahlen

in Mio. CHF   2025   2024  
Veränderung

in +/–%    
+/–% 

bereinigt 1)    
+/–% 

organisch 2)

Auftragseingang   1’961.4   2’078.8   –5.6   –2.1   –2.4

Bruttomarge des Auftragseingangs   36.3%   34.2%            

Auftragsbestand am 30. Juni / 31. Dezember   2’327.5   2’300.0   1.2        

Umsatz   1’743.9   1’699.3   2.6   6.7   6.3

EBITDA   251.0   229.2   9.5   16.4   15.9

EBITDA-Marge   14.4%   13.5%            

EBIT   192.7   170.1   13.3        

Kern-Nettogewinn   143.6   135.2   6.2        

Nettogewinn   128.2   117.4   9.2        

Unverwässerter Gewinn je Aktie (in CHF)   3.77   3.44   9.7        

Free Cash Flow (FCF)   43.2   55.4   –22.0        

Nettoverschuldung am 30. Juni / 31. Dezember   232.5   100.4   > 100        

Mitarbeitende (Anzahl Vollzeitstellen)
am 30. Juni / 31. Dezember   13’453   13’455   –0.0        

1) Bereinigt um Währungseffekte.
2) Bereinigt um Akquisitions-, Veräusserungs-, Dekonsolidierungs- und Währungseffekte.
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